CONECTA
CONTU
MARCA

GUIA PRACTICA PARA
EMPRENDEDORES QUE
QUIEREN CONECTAR SU MARCA
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INTRODUCCION

iBIENVENID@ A ESTA GUIA!

Si estas aqui es porque quieres
dejar de hacer contenido que
solo llena el feed, pero no
mueve la aguja en tus ventas,
y comenzar a construir una
marca que realmente conecte
con las personas.

No necesitas ser influencer, ni
tener miles de seguidores, ni
esperar a que todo esté
“perfecto”.

En mas de 6 anos al frente de
Differente Agencia, trabajando
con marcas de todos los
tamanos y nichos, he
comprobado que esperar el
momento perfecto solo retrasa
tu crecimiento.

La perfeccion es una
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actuar. El momento de
Iniciar es ahora.
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iEn este eBook voy a darte una ruta!




BASES PARA
CONECTAR
CON TU MARCA

Por qué tu contenido no esta vendiendo (aunque sientas que haces todo bien)

Muchas veces publicamos, hacemos reels, usamos
hashtags... y aun asi no vemos resultados.

No es falta de esfuerzo, es falta de conexion.
Vender en redes es mucho mads que mostrar un
producto:

e Es generar confianza.

e Es aportar valor real.
e Es construir una comunidad que cree en ti.
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$QUE ES EL
CONTENIDO
ESTRATEGICO Y
POR QUE LO
NECESITAS?

Publicar por publicar es
ruido. El contenido
estratégico tiene un
propodsito: atraer, conectar,
educar y vender, Responde
a lo que tu cliente ideal
necesita escuchary lo
acompana hasta confiar lo
suficiente para comprarte.
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TU
PROPUESTA
'UNICA ESTA

EN TU
HISTORIA

f No se trata solo de lo que vendes,
— 3 sino Qe cho Y por qu§ /o.hoces.
Tu historia, tus aprendizajes y tu
manera de resolver problemas son
lo que te hace diferente.

Ese es tu sello, y debe ser el centro
de tu comunicacion

HABLA DIRECTO AL CORAZON
DE TU CLIENTE IDEAL

No puedes hablarle a todo el mundo.
Define:

e A QuUién quieres ayudar.

e Qué problema le quita el sueno.

e Qué desea lograr.

e COmMo tu marca le mejora la vida.

Cuando eres especifico, tu mensaje se vuelve
iImposible de ignorar.



EL CONTENIDO QUE
VENDE HOY

Hoy en dia, el contenido que realmente conecta y
convierte no es el que busca impresionar con perfeccion,
sino el que genera una experiencia emocional y aporta
valor real.

Funciona el contenido que:

e Ensena:tips, guias y soluciones prdcticas para tu audiencia.
e Entretiene: humor, creatividad y momentos que se quieren

compartir.
e Inspira: historias reales que generan emocion y motivan a

actuar.
e Demuestra resultados reales: pruebas y testimonios que

generan confianza.

La estética suma, pero la intencion y la coherencia son lo que
realmente vende.
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A

COMO CREAR UNA
ESTRATEGIA DE
CONTENIDO SIN 05
COMPLICARTE

« Define tus pilares de contenido: los temas clave que siempre estaran en tu
comunicacion.

« Elige formatos que conecten: reels educativos, storytelling, testimonios reales.

e Crea un calendario simple que puedas cumplir.
Planear es mas importante que improvisar.

GRABANDO STORYTELLING INSPIRA, PERO
CONTENIDO PRO QUE CONECTA TAMBIEN VENDE
SIN GASTAR
MILES No tengas miedo de
e Usa luz natural. Las personas’ vender.
. conectan mas con
0 el imfle: emociones que con
« Celular con - umentog Incl‘u,ye llamados a la
buena camara y g : accion claros, que -
: muestren el beneficio
audio claro.
e Muestra: real de tu producto o
No es el equipo lo » Tuproceso. =CIVICIO.
; e Tuserrores. Ejem.
que te dara — ) . .
e Tus aprendizajes. ¢Quieres dejar de
resultados, es la , '
: . e Tus resultados sentir que tu contenido
intenciony la .
/ reales. No conecta? Aqui
constancia.

tienes el paso a paso.”
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MARCA

Una marca auténtica
vende mas porque
genera confianza

HUMANIZA T

Comparte:
e Tudiaadia.
e Tus valores.
o El detras de camaras.

IDEAS DE
CONTENIDO
ILIMITADAS

El contenido estd en tu dia a
dia:

« Responde preguntas
frecuentes.

o« Comparte herramientas
y tips.

o Habla de tus
aprendizajes y fracasos.

ANALIZA Y
MEJORA

No publiques por intuicion.
Mira métricas reales:

Y optimiza lo que funciona.

MIDE,

Alcance.
Guardados.
Comentarios.
Ventas.
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EL PASO QUE TE FALTA PARA
CONECTAR CON TU MARCA

La perfeccion es el disfraz mas elegante del miedo.

Cada dia que esperas, postergas la oportunidad de que tu
marca inspire, ayude y deje huella.
Empieza con lo que tienes, porque la claridad y la
confianza no llegan antes de actuar... se construyen en el
camino.

En Differente Agencia hemos visto como marcas
comunes se vuelven extraordinarias cuando deciden
mostrarse auténticas, sin filtros y sin miedo al error.
No esperes a estar listo.

Hazlo ahora, porque tu historia ya esta lista para ser
contada... y el mundo esta esperando escucharla.
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